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INTRODUCCION 

En el contexto empresarial actual, la gestión rigurosa de los recursos financieros es esencial para garantizar la estabilidad, la continuidad y el crecimiento de la organización. Si una empresa genera ingresos, también es necesario implementar mecanismos para el uso estratégico de estos excedentes, de manera que no se consuman de inmediato, sino que sirvan como protección ante posibles dificultades futuras. En este contexto, la planificación financiera requiere un documento fundamental, particularmente para que las empresas puedan mantenerse competitivas en el mercado y reaccionar adecuadamente ante eventos imprevistos, fluctuaciones en la demanda o situaciones de emergencia.

La empresa de distribución de productos desechables Punto Fijo, ubicada en Aguachica, estado Cesar, ha consolidado un negocio significativo en el sector de la gestión de productos desechables, atendiendo empresas de todos los tamaños y adquieriendo renombre con el paso de sus años. Como cualquier organización comercial, su éxito económico depende no solo de su volumen de ventas, sino también de su capacidad para administrar sus recursos y aprovechar los excedentes generados por sus operaciones y es necesario analizar la posibilidad de destinar una parte de los ingresos acumulados a la constitución de una reserva financiera capaz de afrontar situaciones de baja liquidez, gastos imprevistos o necesidades operativas urgentes.

Este ejercicio práctico tiene como objetivo desarrollar un plan para convertir el excedente de efectivo de las operaciones de la empresa "Distribuidora Desechables Punto Fijo" en una reserva financiera, tema alineado a mi Carrera como economista, proponiendo una estructura alternativa que fortalezca la seguridad financiera de la organización. Específicamente, los ingresos no utilizados de inmediato pueden almacenarse y convertirse de manera prudente, según criterios de rentabilidad, disponibilidad y bajo riesgo, lo que permite una mejor preparación ante eventos imprevistos que podrían afectar las operaciones normales de la empresa. 

Esta experiencia académica permite aplicar conocimientos de planificación financiera a un contexto real, vinculando la teoría con las necesidades específicas de un negocio local. Mediante esta implementación, buscamos desarrollar una propuesta útil, coherente y viable que retenga solo una parte de los ingresos generados, a la vez que contribuye al crecimiento del capital y a una toma de decisiones más responsable dentro de la organización. Desde esta perspectiva, este ejercicio adquiere valor tanto educativo como comercial, gracias al análisis financiero y a la generación de alternativas que promueven la viabilidad y sostenibilidad a largo plazo del negocio.






CAPITULO 1

1. ASPECTOS BASICOS DE LA EMPRESA
La empresa Distribuidora Plásticos y Desechables Punto Fijo es un establecimiento comercial ubicado en el municipio de Aguachica, departamento del Cesar. Según registros de la Cámara de Comercio, su dirección corresponde a la Calle 4 #6-39, lo cual confirma su presencia formal dentro del sector comercial del municipio. Esta empresa se dedica a la comercialización de productos desechables y plásticos, orientados principalmente a satisfacer la demanda de negocios y empresas como restaurantes, cafeterías, tiendas y consumidores en general que requieren insumos para el empaque, almacenamiento y consumo de alimentos y demás variedad de productos. 
En cuanto a la estructura administrativa, la empresa cuenta con un gerente general encargado de la toma de decisiones estratégicas, acompañado de una subgerente que apoya en la supervisión operativa. El equipo de trabajo es reducido, lo que permite una comunicación directa y eficiente. El gerente y la subgerente se caracterizan por tener experiencia en el sector comercial y conocimiento práctico en distribución de productos, lo que ha contribuido al sostenimiento del negocio en el mercado local por más de 10 años.
1.2.  ACTIVIDAD ECONOMICA QUE DESRROLLA LA EMPRESA
La empresa Distribuidora Plásticos y Desechables Punto Fijo desarrolla actividades relacionadas con el comercio al por mayor y al por menor de productos plásticos y desechables. Su objeto económico principal consiste en la distribución y venta de artículos como vasos, platos, bolsas, empaques, envases y otros productos de uso frecuente en el sector comercial y doméstico. En este sentido, la empresa atiende tanto a clientes finales mediante la venta al por menor, como a negocios tales como restaurantes, cafeterías, tiendas y emprendimientos, a través de la venta al por mayor. Esta doble modalidad de comercialización le permite ampliar su cobertura de mercado y fortalecer su posicionamiento en el municipio de Aguachica, al ofrecer soluciones adaptadas a diferentes tipos de clientes.

De acuerdo con la clasificación de actividades económicas en Colombia (CIIU), la empresa puede ubicarse principalmente en el código 4719, correspondiente al comercio al por menor en establecimientos no especializados, y complementariamente en el código 4649, relacionado con el comercio al por mayor de otros utensilios domésticos. Esto evidencia que su actividad económica es mixta, combinando la distribución mayorista con la venta directa al consumidor, por eso la empresa se clasifica como una microempresa de carácter privado, con un ámbito de operación local, desempeñando un papel importante en el abastecimiento de productos desechables en el municipio, contribuyendo al desarrollo del comercio y a la satisfacción de las necesidades de la comunidad.
1.3. Misión
Brindar a hogares y negocios una amplia variedad de productos plásticos y desechables de excelente calidad al mejor precio posible, ofreciendo siempre una atención cercana, amable y eficiente. En Plásticos y Desechables Punto Fijo trabajamos para facilitar las actividades diarias de nuestros clientes, suministrando todo lo necesario para el servicio, empaque y presentación de alimentos y productos.

1.4. Visión
Ser reconocidos en nuestra comunidad como una empresa confiable y líder en la distribución de productos plásticos y desechables, destacándonos por la calidad de nuestros productos, precios competitivos y servicio al cliente. Aspiramos a seguir creciendo y fortaleciendo nuestro negocio familiar, ampliando nuestra oferta y llegando cada vez a más hogares y emprendimientos.

1.5.  POLITICAS DE LA EMPRESA:
No se ha encontrado en las fuentes oficiales una lista explícita de políticas institucionales de la empresa “DISTRIBUIDORA DESECHABLES PUNTO PIJO”. Sin embargo, es importante que la entidad tenga conciencia de políticas internas alineadas a su misión y visión. de modo que se detallas algunas políticas estratégicas dictadas por el Gerente Rafael Quiñones:

· Tratar a todos los clientes con cuidado y respeto.
· Garantizar la calidad del producto.
· Ofrecer precios justos y competitivos.
· Mantener el orden y la limpieza en los establos.
· Cumplir con todas las leyes y regulaciones aplicables.
Estas políticas no son solo reglas; son la "huella digital" de la cultura y los valores de tu empresa. En conjunto, reflejan una organización que busca el equilibrio entre la ética operativa, la responsabilidad social y la eficiencia comercial 

1.6. VALORES DE LA EMPRESA:
Tampoco se dispone públicamente de una “Carta de Valores” oficial de la empresa “DISTRIBUIDORA DESECHABLES PUNTO FIJO”. No obstante, la propia misión menciona varios valores implícitos en el Instituto: donde se fomenta la prestación de bienes y servicios guardando la responsabilidad, eficiencia, honestidad y transparencia. 

En constancia de ello, se proponen los siguientes valores institucionales.

· Responsabilidad
· Compromiso
· Respeto
· Honestidad
· Trabajo en equipo
Estos valores reflejan la cultura organizacional se relacionan con el enfoque y propósito del servicio de atención a la clientela y la correcta comercialización de los productos. 


2. ORGANIGRAMAGerente (Rafael Armando Rincón)
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3. AREA ESPECIFICA DE LA PRACTICA
El estudiante en práctica fue ubicado en el área operativa y de atención al cliente dentro de la empresa Distribuidora Plásticos y Desechables Punto Fijo, donde se desarrollan actividades relacionadas con la venta directa y organización de productos.

El área está bajo la supervisión del gerente y la vicegerente, y cuenta con un equipo de trabajo reducido. En esta área se llevan a cabo funciones como atención al cliente, manejo de inventario, organización de productos, surtido de mercancía y apoyo en ventas.








CAPITULO 2: Resumen Ejecutivo.

En Aguachica (Cesar) el sector comercio de insumos desechables se compone principalmente de microempresas, muchas de ellas unipersonales (camaraaguachica.org.co). El presente capítulo describe el plan de trabajo para la práctica profesional en la empresa “Desechables Punto Dijo” (ubicada en Aguachica), donde se proponen actividades destinadas a fortalecer los procesos administrativos y comerciales de la compañía. El contenido incluye un diagnóstico situacional de la empresa, la justificación académica y empresarial de la práctica, objetivos claros y medibles. Las acciones sugeridas consideran las condiciones locales (p.ej. tamaño reducido de la empresa (camaraaguachica.org.co)y la normativa vigente (p.ej. Ley 2232/2022 sobre plásticos de un solo uso (CTA, 2024)Como trabajados perteneciente a la empresa mi papel es contribuir a mejorar la eficiencia operativa y la competitividad de Desechables Punto Dijo, pero el objetivo general de la práctica es generar un fondo de inversión con las utilidades sobrantes de la empresa con fines de un colchón financiero, a través de mis conocimientos y saberes como profesional y economista en formación, basándome en propuestas concretas y factibles.

2.1. Actividades específicas de la práctica profesional
Para cumplir el objetivo del fondo de inversión, se planean las siguientes actividades (cada una orientada a cuantificar, planificar o ejecutar la constitución del fondo):

2.1.1. Definición e investigación para el plan de inversión. Investigación e identificación de instrumentos y tipos de inversiones (renta fija, renta variable, inmobiliaria, criptomonedas y otras alternativas) cada una con distintos niveles de riesgo y potencial de rentabilidad, buscando rendimientos adecuados y minimización de riesgo (Duración: 3 semanas. Responsable: Practicante guado por supervisor 
2.1.2. Planeación del fondo de inversión: determinar la APP donde se realizará la inversión y determinar de un plan financiero que establezca la meta cuantitativa del fondo y la estrategia (mensualidad de ahorro, reinversión de rendimientos, etc.). (Duración: 2 semanas. Responsable: Practicante y asesor de prácticas). 
2.1.3. Implementación del excedentes de utilidades al fondo de inversión: ya determinado el monto que será desinado al fondo de inversión y el medio identificado por ejecutar la práctica, se llevará a cabo la primera inversión por parte del practicante (Duración: 2 semanas. Responsable: Practicante y asesor de prácticas). 
2.1.4. Monitoreo de resultados financieros (largo plazo): Seguimiento periódico (mensual/trimestral) de los ingresos por rendimientos del fondo versus los objetivos. (Duración: continua hasta fin de práctica. Responsable: Practicante.). Resultado: Reportes periódicos de rendimiento acumulado e indicadores clave (rendimiento % vs meta).
Cada actividad anterior fortalece los conocimientos prácticos del estudiante en finanzas empresariales y contabilidad, integrando teoría con ejercicio real. Además, aborda los desafíos financieros típicos (manejo de inventarios financieros) como indica la literatura sobre gestión de inventarios y activos.

2.2. NOMBRE DEL PUESTO DE LA PRÁCTICA PROFESIONAL
A partir de las tareas financieras descritas, se proponen el siguientes título.

PLAN DE INVERSIÓN DE LOS EXCEDENTES DE LAS UTILIDADES DE LA EMPRESA “DISTRIBUIDORA DESECHABLES PUNTO FIJO” COMO COLCHÓN FINANCIERO 

2.3. DIAGNÓSTICO DE LA EMPRESA (ANÁLISIS FODA)
Situación actual: Desechables Punto Dijo es asumida como una empresa mediana con 15 años de trayectoria y crecimiento, basando sus actividades en la distribución de productos plásticos al por mayor y al por menor en Aguachica, sus procesos clave incluyen la compra a proveedores nacionales, manejo manual de inventarios en bodegaje y venta directa en tienda física. Cuenta con recursos humanos limitados (propietario/gerente, subgerente, 2 empleados que se distribuyen la labor de la venta; bodegaje, tema de inventario, entrega y comercialización de los bienes y servicios), equipo informático básico y sistema contable simplificado. Financieramente, suele generar utilidades destacables y de carácter modestas, se busca que el excedente de dichas utilidades sea destinado a este fondo de inversión propuesto.

Fortalezas: amplio conocimiento del mercado local de desechables; control directo de costos operativos bajos y flujos de caja estables por ventas periódicas. Además, la empresa es flexible en decisiones internas y puede reinvertir utilidades de inmediato.

Debilidades: limitada experiencia y conocimiento frente al tema de inversión en la bolsa, no se cuenta con asesoría externa.

Oportunidades: crear un fondo de inversión como reserva fortalece la estabilidad financiera (un “colchón” en caso de crisis) y puede generar rendimientos adicionales (mayor ingreso pasivo), el acumular y reinvertir estos excedentes puede mejorar la calificación crediticia futura y preparación para proyectos de expansión.

Amenazas: riesgos de mercado e inflación que podrían erosionar el valor del fondo si no se gestiona prudentemente. Si la empresa no invierte los excedentes eficientemente, pierde oportunidad de crecimiento, el tema de inversión en la bolsa está sujeto a posibles y altos riesgos de perdida, finalmente, la competencia o cambios en el consumo podrían afectar las utilidades futuras.

2.4. JUSTIFICACIÓN DE LA PRÁCTICA (ACADÉMICA Y EMPRESARIAL)

Académica: La práctica integra conocimientos contables y financieros teóricos con su aplicación real, la literatura enfatiza que vincular la teoría con la práctica profesional desarrolla competencias transversales valoradas por los empleadores. El estudiante aplicará conceptos de gestión de utilidades, planeación financiera y contabilidad en un caso concreto, reforzando su aprendizaje (ucompensar.edu.co). Este proyecto de fondo permite al alumno experimentar las decisiones estratégicas reales que toman las empresas respecto al manejo de excedentes.

Empresarial: Para Desechables Punto Fijo, contar con un practicante apoyando este proyecto implica beneficios directos. Los jóvenes aportan ideas frescas y actualizadas, que pueden optimizar procesos administrativos. Además, el practicante libera tiempo del gerente para enfocarse en la gestión principal, pues se ocupa de tareas analíticas, de acuerdo con el objetivo de la práctica, la elaboración de un fondo se inversión mejora la solidez financiera de la empresa: donde se constituye un verdadero “colchón” para enfrentar imprevistos y oportunidades de negocio futuras. En definitiva, el proyecto aporta valor tanto educativo como operativo, fortaleciendo la estabilidad financiera de la empresa.

2.5. OBJETIVOS DE LA PRÁCTICA PROFESIONAL
Objetivo general: 
Crear y poner en marcha un fondo de inversión interno (colchón financiero) a partir de los excedentes de la empresa.

Objetivos específicos:
· Cuantificar los excedentes disponibles que serán destinados al fondo de inversión 
· determinar y establecer el método del plan de inversión de los excedentes mensuales.
· Monitorear y reportar resultados del rendimiento acumulado del fondo








CAPÍTULO 3. DESARROLLO DE LA PRÁCTICA
3.1. Desarrollo del objetivo específico 1: Cuantificar los excedentes disponibles que serán destinados al fondo de inversión.

El primer paso de la práctica consistió en identificar el monto de excedentes realmente disponibles para ser trasladados al fondo de inversión, evitando comprometer el capital de trabajo necesario para la operación diaria de la empresa. Para ello, se revisaron los ingresos obtenidos por ventas, los costos asociados a la mercancía, los gastos operativos fijos y variables, y las obligaciones de corto plazo que debían mantenerse cubiertas, el objetivo es usar el 10% de las utilidades netas mensuales de la empresa, sin embargo, por el momento se presentara una prueba de ensayo donde serán invertidos 100.000 COP como monto inicial para observar la variabilidad de la inversión a lo largo del tiempo y establecer parámetros. Este análisis permitió reconocer aquel monto que puede considerarse excedente libre para inversión.

La cuantificación de excedentes es fundamental porque una empresa no debe invertir recursos que estén destinados al pago de proveedores, nómina, reposición de inventario o compromisos operativos inmediatos. En este sentido, el excedente se entiende como la parte del flujo de caja que queda disponible después de atender las necesidades esenciales de funcionamiento. Bajo esta lógica, la práctica busca que la empresa no solo conserve estabilidad, sino que convierta una fracción de sus utilidades en un activo financiero capaz de generar valor en el tiempo.
Tabla 1. Identificación de problemáticas asociadas al objetivo específico 1
	Objetivo específico

	Problemática identificada
	Causa principal
	Efecto en la empresa
	Acción propuesta

	Cuantificar los excedentes disponibles que serán destinados al fondo de inversión

	Dificultad para conocer con precisión cuánto dinero puede destinarse a inversión
	Falta de separación clara entre caja operativa y utilidades libres
	Riesgo de invertir recursos necesarios para la operación diaria
	Elaborar un análisis mensual de ingresos, costos, gastos y flujo de caja

	Cuantificar los excedentes disponibles que serán destinados al fondo de inversión
	Posible sobreestimación de las utilidades disponibles
	Ausencia de control financiero detallado
	Falta de liquidez para cubrir obligaciones inmediatas
	Definir un monto prudente de reserva antes de invertir

	Cuantificar los excedentes disponibles que serán destinados al fondo de inversión

	Falta de registro sistemático del excedente real
	Manejo financiero basado en observación y no en indicadores
	Decisiones poco técnicas sobre el destino del dinero
	Implementar un control financiero básico para identificar excedentes mensuales



3.2. Desarrollo del objetivo específico 2: Determinar y establecer el método del plan de inversión de los excedentes mensuales.

Una vez identificado el excedente disponible, el segundo paso fue definir el método de inversión más adecuado para convertir esos recursos en un colchón financiero empresarial. En este punto se decidió trabajar con una estrategia de inversión periódica y disciplinada, orientada a la compra de una ETF, específicamente VOO, a través del broker XTB, esta decisión responde a que una ETF permite participar en un portafolio diversificado, con costos relativamente bajos y alta liquidez, ya que puede comprarse y venderse en el mercado mientras esté abierto, además, los ETF suelen ser accesibles para inversiones de montos reducidos y facilitan una diversificación que ayuda a disminuir el riesgo frente a comprar acciones individuales (investor.gov, s.f.). 
En el caso de VOO, la lógica es aún más sólida porque este fondo busca replicar el desempeño del S&P 500, índice que incluye 500 compañías líderes de gran capitalización en Estados Unidos y cubre cerca del 80% de la capitalización bursátil de ese mercado, su prospecto señala que sigue una estrategia de inversión pasiva, de réplica del índice, y reporta gastos totales de 0,03% anual, lo que lo convierte en un vehículo de muy bajo costo frente a otras alternativas (S&P Global, 2026). 

Para este proyecto, la ETF funciona mejor que una inversión aislada en una sola empresa porque reduce el riesgo específico y distribuye el capital entre muchas compañías de sectores diferentes, no obstante, debe tenerse claro que VOO no es un instrumento sin riesgo: el propio prospecto advierte que su valor puede fluctuar y que se puede perder dinero en cualquier período de tiempo. Por eso, para un colchón financiero empresarial, esta alternativa es más adecuada para la porción del excedente que no se necesitará de forma inmediata; esa recomendación es una inferencia razonable a partir de su volatilidad y de los principios de diversificación y liquidez (vanguard S&P 500 ETF).  El método aplicado en la práctica consiste en destinar mensualmente una parte definida del excedente al fondo, realizar la compra de participaciones en VOO y mantener un seguimiento del valor acumulado; bajo este esquema, la meta no es especular, sino conservar y hacer crecer progresivamente el capital con una lógica de mediano y largo plazo, así, el rendimiento esperado proviene principalmente de la valorización del activo y, eventualmente, de distribuciones que el fondo realiza a los tenedores de participaciones (vanguard S&P 500 ETF).
 
Tabla 2. Identificación de problemáticas asociadas al objetivo específico 2

	Objetivo específico

	Problemática identificada
	Causa principal
	Efecto en la empresa
	Acción propuesta

	Determinar y establecer el método del plan de inversión de los excedentes mensuales

	No contar con un método definido para invertir de forma ordenada
	Falta de planeación financiera
	Inversiones improvisadas o poco sostenibles
	Establecer un plan mensual de inversión con porcentaje fijo del excedente

	Determinar y establecer el método del plan de inversión de los excedentes mensuales

	Escasa experiencia en instrumentos financieros
	Poco conocimiento previo sobre bolsa, ETF y brokers
	Elección de productos inadecuados o de mayor riesgo
	Elegir instrumentos diversificados y de bajo costo como VOO

	Determinar y establecer el método del plan de inversión de los excedentes mensuales
	Riesgo de utilizar todo el excedente en inversión y dejar sin respaldo la operación
	No separar reserva operativa y reserva de inversión
	Posibles problemas de liquidez
	Mantener primero un colchón de caja y luego invertir el excedente libre



Sustento de la elección de XTB y de la ETF

La elección de XTB se justifica porque su esquema de costos favorece la inversión frecuente y de montos moderados. En su página oficial informa que la apertura y mantenimiento de cuenta son gratuitos para clientes activos, que no exige depósito mínimo, que la inversión en acciones y ETF tiene 0% de comisión hasta 100.000 EUR mensuales, y que por encima de ese nivel cobra 0,2% con mínimo de 10 EUR, también indica una comisión de conversión de moneda de 0,5% y retiros gratuitos por encima de 50 USD. Además, señala que los fondos de clientes se mantienen separados de los fondos de la empresa (xtb.com, s.f.). 

Para el caso de la práctica, esto es útil porque permite empezar con una prueba pequeña (100.000 COP invertidos como prueba inicial) sin una barrera alta de entrada, ese detalle es importante para una práctica profesional, porque hace viable validar la estrategia antes de escalarla, sin embargo, también conviene considerar que al invertir en activos en dólares puede existir costo por conversión monetaria, así que ese factor debe incluirse en el análisis de rentabilidad neta (xtb.com, s.f.).
 3.3. Desarrollo del objetivo específico 3: Monitorear y reportar resultados del rendimiento acumulado del fondo

El tercer objetivo se orientó a dar seguimiento al comportamiento del fondo de inversión y a reportar de manera periódica su rendimiento acumulado, en esta fase se revisa el capital aportado, el valor actual de la inversión, las ganancias o pérdidas no realizadas, y el resultado final frente a la meta trazada, el monitoreo permite verificar si la estrategia está cumpliendo su propósito de preservar valor y generar crecimiento, y además facilita tomar decisiones oportunas en caso de que el comportamiento del mercado cambie.

Para efectos del reporte, el rendimiento acumulado puede medirse comparando el capital invertido con el valor de mercado del fondo, también puede incluirse el efecto de las distribuciones recibidas y, si se decide reinvertirlas, el aumento del capital total. El objetivo no es solo observar si la inversión sube o baja en un mes puntual, sino analizar su evolución en el tiempo, lo cual es más coherente con una estrategia de inversión basada en disciplina y acumulación progresiva. Los ETF pueden reinvertir distribuciones a través del bróker cuando este ofrece ese servicio, lo que ayuda a capitalizar el crecimiento del fondo (vanguard S&P 500 ETF). 

Tabla 3. Identificación de problemáticas asociadas al objetivo específico 3

	Objetivo específico

	Problemática identificada
	Causa principal
	Efecto en la empresa
	Acción propuesta

	Monitorear y reportar resultados del rendimiento acumulado del fondo

	Falta de seguimiento periódico de la inversión
	No establecer fechas fijas de revisión
	Desconocimiento del comportamiento real del fondo
	Elaborar reportes mensuales o trimestrales

	Monitorear y reportar resultados del rendimiento acumulado del fondo

	Dificultad para interpretar rendimientos
	Ausencia de indicadores financieros claros
	Posibles decisiones equivocadas sobre mantener o aumentar la inversión
	Medir rentabilidad, saldo acumulado y variación porcentual

	Monitorear y reportar resultados del rendimiento acumulado del fondo

	Falta de trazabilidad del crecimiento del capital
	No llevar registro histórico de aportes y resultados
	Imposibilidad de evaluar si la estrategia está funcionando
	Crear un control comparativo entre aporte inicial, aportes adicionales y valor actual



3.4. Conclusión del desarrollo práctico.
La práctica permitió transformar una necesidad financiera de la empresa en una estrategia concreta de inversión. Primero se identificó el excedente real; luego se diseñó un método de inversión disciplinado; y finalmente se estableció un sistema de seguimiento para evaluar resultados. En conjunto, esto convierte las utilidades sobrantes en un instrumento de protección y crecimiento financiero. La elección de una ETF amplia y diversificada como VOO, junto con un broker de acceso relativamente eficiente como XTB, hace que la propuesta sea coherente con el objetivo de construir un colchón financiero empresarial (S&P Global, 2026). 

CONCLUSIONES
La primera conclusión es que la empresa sí puede destinar una parte de sus utilidades a un fondo de inversión, siempre y cuando se haga después de separar los recursos necesarios para la operación diaria. Esto evita comprometer la liquidez y permite que el excedente cumpla una función productiva.
La segunda conclusión es que la ETF VOO resulta adecuada para este plan porque ofrece diversificación, costos bajos y exposición a un índice amplio del mercado estadounidense. No obstante, por ser un activo de renta variable, no debe considerarse como dinero de uso inmediato, sino como una reserva de mediano y largo plazo (investor.gov, s.f.). 

La tercera conclusión es que el uso de XTB facilita la ejecución del plan porque permite comenzar con montos pequeños, ofrece inversión en ETF y mantiene costos competitivos para una estrategia de acumulación periódica. Sus condiciones de comisión, depósito mínimo y retiro hacen viable la puesta en marcha de una prueba de ensayo ya realizada con COP 100.000 (xtb.com, s.f.). 

La cuarta conclusión es que el seguimiento permanente es indispensable, sin monitoreo no es posible saber si el fondo está cumpliendo su función de colchón financiero, ni comparar su desempeño frente a la meta planteada. El control periódico convierte la inversión en un proceso técnico y no en una decisión aislada.

RECOMENDACIONES

Se recomienda mantener una separación estricta entre caja operativa y excedente invertible, para no afectar el pago de obligaciones básicas ni la reposición de inventario, por eso se recomienda continuar usando una estrategia de aportes periódicos pequeños, porque eso permite aprender con menor exposición al riesgo y aprovechar el crecimiento acumulado del fondo a lo largo del tiempo.

Se recomienda llevar un registro mensual de aportes, valor de la participación, rentabilidad acumulada, variación del tipo de cambio y costos asociados a la operación. Este control es clave para calcular la rentabilidad neta real.

Se recomienda no depender de un solo instrumento para todo el colchón financiero. Una parte puede mantenerse líquida para emergencias inmediatas y otra parte puede permanecer invertida en ETF para buscar crecimiento, porque la renta variable puede fluctuar con el mercado. Esa combinación es una inferencia prudente a partir de la naturaleza de VOO como activo bursátil (vanguard S&P 500 ETF). 

Se recomienda revisar siempre las tarifas vigentes del broker y las condiciones de conversión de moneda antes de hacer nuevas compras, porque esos costos afectan el rendimiento final del fondo. (xtb.com, s.f.)




Referencias

769, L. (2002). funcion publica. Obtenido de https://www.funcionpublica.gov.co/eva/gestornormativo/norma.php?i=5557#:~:text=ARTÍCULO%206°,tránsito%20en%20su%20respectiva%20jurisdicción
barbosa, a. r. (2021). scribd. Obtenido de https://es.scribd.com/document/520447869/Manual-de-Funciones-Imtta-1-2#:~:text=misién,las%20politicas%20institucionales%20y%20la
camaraaguachica.org.co. (s.f.). Obtenido de https://camaraaguachica.org.co/files/ley-transparencia/obligacion-reporte/estudios-investigaciones-otros/concepto-economico/ESTUDIOS_ECONOMICOS_2024.pdf?v=1
COLOMBIA LICITA. (2026). COLOMBIALICITA. Obtenido de https://colombialicita.com/licitacion/291352479#:~:text=Objeto%20del%20Contrato%20El%20Instituto,VISION
CTA. (17 de 7 de 2024). cta.org.co/consumo-del-plastico-en-colombia. Obtenido de https://cta.org.co/consumo-del-plastico-en-colombia-y-sus-implicaciones-en-el-sector-empresarial/#:~:text=Desde%20el%2007%20de%20julio,relacionados%20con%20el%20sector%20empresarial
IMTTA. (2025). Obtenido de http://www.transitodeaguachica.gov.co/directorio-institucional/instituto-municipal-de-transito-y-transporte-de-aguachica
investor.gov. (s.f.). Obtenido de https://www.investor.gov/introduction-investing/getting-started/asset-allocation
S&P Global. (7 de 6 de 2026). Obtenido de https://www.spglobal.com/spdji/en/indices/equity/sp-500/
ucompensar.edu.co. (s.f.). Obtenido de https://ucompensar.edu.co/wp-content/uploads/2025/06/MAN-PEE-01-V08-manual-general-de-practicas-empresariales.pdf
vanguard S&P 500 ETF. (s.f.). Obtenido de https://personal1.vanguard.com/pub/Pdf/p968.pdf
xtb.com. (s.f.). Obtenido de https://www.xtb.com/int/account-and-fees











Anexos

Evidencia de la visita.
[image: ]
[image: Un par de personas posando delante de ventana

Descripción generada automáticamente con confianza media] 



	[image: ]
	UNIVERSIDAD POPULAR DEL CESAR
	CÓDIGO: 201-300-PRO05-FOR11
	
[image: C:\Users\COORD ECONOMIA.DESKTOP-K3I123G\Desktop\logo economia sin fondo.png]

	
	
	VERSIÓN: 1
	

	
	PRACTICAS CURRICULARES
 INFORME 
	PÁG.: 6 de 1
	





[image: I:\TODAS LAS CARPETAS\LOGOS UPC\marca de agua.jpg]
[image: I:\TODAS LAS CARPETAS\LOGOS UPC\marca de agua.jpg]



image3.png
® & & © - e, 8 . @ e~

Chat Gente  Participar Reaccionar  Vista Mas Camara Micro Compartir Salir

wl Maritza Hernandez g VARO RESTREPO DOMINGUEZ

Sebastian Q (Invitado)





image1.png
DESECHABLES

BARAHOJA
QI Sy
\ 3157481535 | W/

i
\-





image2.png
SIS Io: tacan s o T it ~uatli it

bt - ST SR, i st )

ul Maritza Hemandez

Sebastian Q (Invitado) -+

£sp 319p.m.
A~ oG 0 ey Sobh

wr 0 P H e @ W E





image4.png




image5.png




image6.jpeg




